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WIE DU DEIN SIGNATURE PROGRAMM
MONATLICH MIT 5-10 PREMIUM KUNDINNEN
FULLST UND DIR PLANBARE UND VERLASSLICHE
WIEDERKEHRENDE EINNAHMEN AUFBAUST.

MIT CHIARA DI GIUSTO




Tag 2 - The Evergreen Cashflow System

Was ein Signature Programm braucht, um uber Monate
hinweg konstant gebucht zu werden.

e Der exakte Aufbau eines Signature Programmes, das sich

skalieren & regelmaflig fullen lasst.
e Wie dein ganz individuelles und funktionierendes

Evergreen System aussieht.
e Was Menschen dazu bringt, auch ohne Launch JETZT zu

buchen.




Was meine Premium Kundinnen ausmacht:

Sie haben selbst hohe Standards.

Sie wollen nicht Woche fur Woche Module durcharbeiten.
Sie wollen nicht Arbeitsblatter ausfullen.

Sie wollen nicht zu festen Zeiten in Zoom Calls sitzen mussen,
um "mitzukommen.

lhre Zeit ist wertvoll und thre Energie ist wertvoll.
Sie haben hohe Anspruche an sich selbst und an thre Mentorin.




| built a business that fits my lifestyle, but also the lifestyle of my clients.
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Wie dein ganz individuelles und funktionierendes Evergreen System aussieht.

J

WAS BEDEUTET EVERGREEN CASHFLOW?

DIE WICHTIGE UNTERSCHEIDUNG:
EVERGREEN PROGRAMM # EVERGREEN CASHFLOW

Evergreen Cashflow = = Dein
Einnahmen-Muster = Du hast
kontinuierliche, wiederkehrende
Einnahmen - unabhangig davon, ob dein
Programm ein festes Start- und
Enddatum hat oder nicht.

Evergreen Programm = Struktur des
Programms = Immer verfugbar. Immer
buchbar. Unabhangig von Launches.

Der Begriff kommt aus der Natur:
Evergreen Trees (Immergrune Baume)

behalten ihre Blatter das ganze Jahr uber, I BSP: Membership, immer buchbar, 12

sie sind nicht abhangig von Jahreszeiten. . .
< ! IV #¢! Monate Laufzeit, ongoing

Evergreen System = Die Kombination aus: authority brand™ + Connection Points + kontinuierliche
Kundinnen-Gewinnung = Planbare, wiederkehrende Einnahmen ohne Launch Abhangigkeit




PROGRAMM-TYPEN: Membership vs. Gruppenprogramm

Typ Zahlungsmodell | Content-Zugang Inhalte PK:;cdr::lnozri: Support Level Skalierbarkeit Cashflow
Grofe, .
wachsende »lch bin Teil von Abhanglg vom Wiederkehrend &
. o Preispunkt: :
: Sofortiger Bibliothek: etwas o . . Sehr hoch, planbar, bei
i Einmalzahlung o - Niedriger Preis = weniger
Membership oder Zugang zu allen Trainings, Langfristigem®“- Support (z. B. Q&A Calls unbegrenzte Ratenzahlung
i Inhalt i origkeit— o Teilneh h ich, bei
(Ongoing) Ratenzahlung | ocen VOl f Audios, Kurse, AL only) Héherer Preis = ellnehmerzahl | monatlich, bel
Anfang an Ressourcen, longterm TRl D s 5 15 T2 moglich Einmalzahlung
, .B. 1: 53 Peak
laufend ez Calls, Telegram Support) grobere Feaks
erweitert
Inhalte werden Klark , »lch durchlaufe
eu & beu IS\;Imii tlurlerte etwas mit Meist intensiver: Wiederkehrend &
Gruppenprogra | Einmalzahlung P . P oduite m't. anderen Gruppe bewegt sich Mittel, begrenzt
. freigeschaltet- | Fokus auf ein B . planbar, aber von
mm (Fixed- oder ) zusammen“- zusammen, durch Grof3e &
Woche fur konkretes . . . . Start- und Enddatum
Term) Ratenzahlung Woche. Modul . gemeinsame wochentliche Calls, klare | Start Termine Abhangi
) ’ Ergebnis (z.B. | pejse- Milestones, Q&A &l
fur Modul 12-Wochen- festes Ziel

Journey)




PROGRAMM-TYPEN: Membership vs. Gruppenprogramm

1. Membership (Ongoing)

> Maximale wiederkehrende
Einnahmen

> Langste Kundenbindung (12+ Monate)
> Hochste Skalierbarkeit (unbegrenzte
Tellnehmerzahl)

> FUr die meisten Coaches der beste
Weg zu stabilem Cashflow

2. Gruppenprogramm (Fixed-Term)

> Balance zwischen Launches &
Skalierung

> Klare Struktur (Kundinnen lieben das)
> Hohere Preise moglich als
Membership

> Funktioniert mit Evergreen Verkauf fur
wiederkehrende Einnahmen

\J

Du verkaufst das Gruppenprogramm
kontinuierlich das ganze Jahr uber (nicht
nur in kurzen Launch Fenstern), sodass
jeden Monat neue Buchungen fur den
jeweils nachsten Start reinkommen =
wiederkehrende monatliche Einnahmen.




PROGRAMM-TYPEN: Mastermind

Ist eine Mastermind nicht auch skalierbar?
Nein und hier ist warum:

Eine Mastermind ist per Definition:

> Kleine Gruppe

> Sehr individuell, sehr personlich

> Oft mit 111 Elementen

Skalierbar bedeutet: Du kannst unbegrenzt wachsen ohne proportional
mehr Zeit zu investieren.

Bei Mastermind:

> Wenn du mehr Kundinnen willst = musst du mehrere Masterminds
parallel laufen lassen

> = Du arbeitest proportional mehr

> = Nicht skalierbar




Welches Modell fur wiederkehrende Einnahmen?

Ziel

Empfohlenes Modell

Warum

Maximale wiederkehrende Einnahmen

Membership mit 12-Monats-Commitment +
Ratenzahlung

Monatlich planbare Einnahmen uber 12
Monate

Intensive Begleitung + Community

Gruppenprogramm mit rollierenden Starts

Start alle 3-4 Monate

Hoéchste Skalierung

Membership ohne Mindestlaufzeit, niedrigerer
Preis

Volumen Modell, sehr viele Kundinnen moglich

Premium Positioning

Membership mit 12-Monats-Commitment,
hoher Preis

Langste Bindung, hochster Revenue pro
Kundin




COMMITMENT-LANGE: 3. 6 oder 12 Monate?

Dauer Psychologischer Effekt Ideal fur Passend fir welche Zielgruppe? Vorteile Nachteile
,lch kann das durchziehen“ - | Schnelle Transformation, Kéltere Zielgruppe, neue Audience, Aol Completlo.n-Rate, Keln' naghhaltlger Shitt,
3 Monate . : , : . schnelle Ergebnisse, wenig wiederkehrende
Uberschaubar, wenig Angst | Skill Aneignung weniger Vertrauen , ,
einfach zu verkaufen Einnahmen
,Das ist ein echtes . . . Aufgewarmte Zielgruppe: Newsletter- | Balance zwischen Tiefe &
: Tiefere Arbeit, nachhaltige : . : : : .
6 Monate | Commitment, aber ) Leserinnen, Follower, frihere Commitment, zwei Quartale | MittelmaBig lang
B Veranderung . : , ,
machbar” - Sweet Spot Kauferinnen. Umsatzsicherheit
”D.égtISt (e:me Pgtrtnerichaft dentity Shifts Warme und heiBe Zielgruppe + du bist | Stabilste wiederkehrende Eral.fht.starke Kl
groBtes Commitment, . . ™ : : . ositionierung, klare
. . eine authority brand™. Du hast die E h hochst ,
12 Monate | hochste Langfristige y HITANRET, NOCASLE authority brand™ und

Investitionsbereitschaft
(wegen der Langfristigkeit)

Transformationen

Fahigkeit schnell Vertrauen
aufzubauen.

Kundenbindung, groBte
Transformation

exzellente Conversion-
Fahigkeit




PREISPUNK'T-PSYCHOLOGIE

Preispunkt Kauferinnen-Profil Kaufentscheidung Erwartungshaltung Support-Intensitat
Neue oder noch kiltere Viel Inhalt, klare Struktur, Kann selbstgesteuert sein,
2.000€ Zielgruppe, erste ernsthafte Will Risiko klein halten schnelle Wins, Proof dass ,,es | Q&A-Calls, modchte
Investition (generell oder mit dir) funktioniert Sicherheit, dass du da bist
Bereits investiert, kennt den . : : Roadmap, personliche .
erelts Mmyest r., : Pruft Social Proof, Vergleich p Per | Regelmalige Calls, Feedback,
5.000€ Wert von Coaching, beginnt : . Touchpoints, messbarer : .
- mit Alternativen : sichtbare Begleitung
langfristig zu denken Fortschritt
: : . Direkter Zugang, klare : . g
Erfolgreich, kauft Rational + strategisch, pruft e ef' ueans : i Will Verfugbarkeit, Nahe zur
10.000€ R Strategie, ROI, will .
Geschwindigkeit Brand und Proof o Mentorin
Exklusivitat
Denkt in P haft “Bringt mich d f mei . . . Premium-Betreuung, sehr
20.000 €+ enkt in Partnerschaften, ringt mich das auf mein Ve S, o Cresifion iu uung

ldentitat und ROI

nachstes Level?“

enge Zusammenarbeit

Kaufpsychologische Insights:
> 2K-Kauferin: "Kann ich mir das leisten?" (Finanzielle HUrde)

> S5K-Kauferin: "Ist das das Geld wert?" (Value Hurde)

> TOK-Kauferin: "Ist SIE die Richtige fur mich?" (Authority HUrde)
> 20K-Kauferin: ,Ist das die Partnerschaft, die mich weiterbringt ?* (ROl Hurde)




RECHNUNG 1: 12-MONATS MEMBERSHIP (EVERGREEN)

Programm Details:

Preis: 7.000€ (Einmalzahlung) ODER 650€ x 12 Monate (Ratenzahlung)
Ziel: 5 neue Kundinnen pro Monat

Realistische Aufteilung: 1 Einmalzahlung + 4 Ratenzahlungen pro Monat




Monat

Neue Kundinnen

Einmalzahlung (1x7000€)

Neue Raten (4x650€)

Cash

Wiederkehrende

% Wiederkehrend

Einnahmen

Januar 7.000€ 2.600€ 9.600€ 0€ 0%
Februar 7.000€ 2.600€ 12.200€ 2.600€ 21%
Marz 7.000€ 2.600€ 14.800€ 5.200€ 35%
April 7.000€ 2.600€ 17.400€ 7.800€ 45%
Mai 7.000€ 2.600€ 20.000€ 10.400€ 52%
Juni 7.000€ 2.600€ 22.600€ 13.000€ 58%
Juli 7.000€ 2.600€ 25.200€ 15.600€ 62%
August 7.000€ 2.600€ 27.800€ 18.200€ 65%
September 7.000€ 2.600€ 30.400€ 20.800€ 68%
Oktober 7.000€ 2.600€ 33.000€ 23.400€ 71%
November 7.000€ 2.600€ 35.600€ 26.000€ 73%
Dezember 7.000€ 2.600€ 38.200€ 28.600€ 75%




Sales Page Besucher, Membership Beispiel:
—~—~— O

Durchschnittliche Conversion Rate Sales Page » Kauf: 2-5%
(Realistisch bel gutem Messaging: 3%)

Rechnung:
5 Kundinnen = 3% Conversion
Du brauchst: ~167 Sales Page Besucher pro Monat




!
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RECHNUNG 2: 12-WOCHEN GRUPPENPROGRAMM (3X PRO JAHR)

Programm Details:
e Preis: 3.000€ (Einmalzahlung) ODER 1.000€ x 3 Monate (Ratenzahlung)
e Starts: Januar, Mali, September



Einmalzahlung

Wiederkehrende

Monat Neue Kundinnen (8x3000€) Neue Raten (12x1000<€) Bestands-Raten Cash Einnahmen
Januar 20 24.000€ 12.000€ 0€ 36.000€ 0€
Februar 0 0€ 0€ 12.000€ 12.000€ 12.000€
Marz 0 0€ 0€ 12.000€ 12.000€ 12.000€
April 0 0€ 0€ 0€ 0€ 0€
Mai 20 24.000€ 12.000€ 0€ 36.000€ 0€
Juni 0 0€ 0€ 12.000€ 12.000€ 12.000€
Juli 0 0€ 0€ 12.000€ 12.000€ 12.000€
August 0 0€ 0€ 0€ 0€ 0€
September 20 24.000€ 12.000€ 0€ 36.000€ 0€
Oktober 0 0€ 0€ 12.000€ 12.000€ 12.000€
November 0 0€ 0€ 12.000€ 12.000€ 12.000€
Dezember 0 0€ 0€ 0€ 0€ 0€




Moglichkeit 1: Organisch

~—~— O

So wenig Abhangigkeiten wie moglich
Fokus auf: authority brand™, die immer verkauft.

E-Mail Marketing
1 Social Media Kanal
Freebie / Podcast
Optionaler Anschubser mit Ads

KEEP I'T SIMPLE




Warum organisch zuerst?

- ~
e e GNP S

> Du baust ein Asset, das dir niemand nehmen kann

> Deine authority brand ™ funktioniert auch ohne Werbebudget

> Organische Reichweite = kostenlose Leads

> Du lernst, was wirklich konvertiert (bevor du Geld ausgibst)

> Keln Stress, wenn Ads Account gesperrt wird oder Budget ausgeht

Organisch = Fundament. Ads = Beschleuniger.




Moglichkeit 2: Ads

T~ OO P,/

Aufwandiger Funnel

Enorm viel Abhangigkeit von vielen Faktoren

Budget (konstant Geld investieren, um Ergebnisse zu sehen)

Komplexitat: Funnel bauen, Ads schalten, optimieren, testen = viel Arbeit + Geld, bevor

es profitabel wird

Wann machen Ads Sinn?

v Wenn dein organisches System bereits funktioniert

v Wenn du deine organische Reichweite pushen mochtest

v Wenn du klare Conversion Daten hast und weif3t, was deine Audience aktiviert

v Wenn du Budget hast zum Testen (mind. 3.000-5.000€/Monat)




WIE EIN SKALIERBARES
ANGEBOT
AUFGEBAUT IST
THE SOCIETY DEEP DIVE




Mit Selfmade Millionarin und Business
Mentorin Chiara di Giusto



1. SUPPORT & MENTORING — DEINE
PERSONLICHE BEGLEITUNG

2x pro Monat Q&A Call mit Chiara (Im Wert von 6.000€)
WAS? - 2x im Monat treffen wir uns live fur exklusive Q&A
Calls » Dienstags um 10 Uhr, jewells 60 Minuten - Inkil.
Aufzeichnung

WARUM? > Premium Kundinnen wollen direkten Zugang
zur Mentorin

> Sie wollen konkrete Antworten auf ihre individuellen
Fragen

Wie macht es das Programm skalierbar?

> Q&A Format

> Feste Zeiten = planbar fur mich, optional fur sie
(Aufzeichnung verfugbar)

> Community lernt voneinander = hoherer Wert fur alle




1. SUPPORT & MENTORING — DEINE
PERSONLICHE BEGLEITUNG

Support von Montag bis Mittwoch auf Telegram (Im Wert von
4.500€)

WAS? > Durchgehende Verbindung mit mir und der Community
> Fragen in den Chat stellen, individuelle Antworten personlich
erhalten!

> Keine zu kleinen oder zu grof3en Fragen

WARUM? > Premium Kundinnen brauchen schnelle Antworten, nicht
nur 2x im Monat

> Sie wollen nicht bis zum nachsten Call warten

> Sie schatzen die Nahe zur Mentorin

Wie macht es das Programm skalierbar?

> Ich antworte schnell und kann mein Tag trotzdem planen wie ich
will

> Klarer Rahmen, kein 24/7-Support und Differenzierung zur
Mastermind

> Community Effekt = andere sehen Fragen & Antworten, lernen mit

f 21:27© ull ?N
< 62 Kommentare Q

desires?

Béatrice

Liebe Chiara

Kénntest du hier Beispiele von persadnlichen
Follow-up mit Soft Pitch per Message, Voice
und Video reinstellen, von denen du gestern im
Call gesprochen hast? }q

the Society ¥ Chat

Nicole
Sprachnachricht

° Wl bbbl b, A
112 »

8

the Society ¥ Chat

Béatrice
Liebe Chiara Konntest du hier Beispiele von personlichen Fol...

° it bl ol 5
)

¥

Ungelesene Nachrichten
N

9. Januar




1. SUPPORT & MENTORING — DEINE
PERSONLICHE BEGLEITUNG

1:1 Kick-Off Call mit Chiara (Im Wert von 1.500€)
WAS? > Individuelle 1:1 Session zu Beginn

5> 30 Min (Ratenzahlung) oder 60 Min
(Einmalzahlung)

> Glasklarer Start In die Zusammenarbeit,
personlicher Touchpoint

WARUM? 5> Premium Support fur Premium
Kundinnen

Wie macht es das Programm skalierbar?
> NUR beim Start, nicht monatlich

> 5 Kundinnen pro Monat = planbar und easy
machbar




2. FORTUNA = DEIN TAGLICHER
BEGLEITER FUR DAILY SALES

FORTUNA besteht aus zwei Formaten,
gemeinsam bilden sie das Fundament fur
tagliche Sales.

FORTUNA Bibliothek
250 Audio Trainings, die sofort freigeschaltet
sind (Im Wert von 4.200<€)

WAS? - Sofortiger Zugang zu allen 250 Trainings in
deinem eigenen Telegram Kanal

> Aufgeteillt in 6 Kategorien: Social Media
Strategien, Sales & Angebote, CEO Mindset,
Launching & Strategie, Messaging & Content
Creation, Wealth & Money Mindset

> Lifetime-Zugang

WARUM? 5> Premium Kundinnen wollen
sofort loslegen konnen, nicht warten

> Sie wollen selbst wahlen, was sie gerade
brauchen und sind offen fur Empfehlungen
> Audio = konsumierbar beim Spazieren, im
Gym, unterwegs

Wie macht es das Programm skalierbar?

> Einmal erstellt, unbegrenzt nutzbar

> Kein "Woche fur Woche freischalten" = keine
manuelle Arbeit

> Telegram = automatisiert, keine Plattform-
Kosten
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FORTUNA Trainings Ubersicht @ #« ™

Datei Bearbeiten Ansicht Einfligen Format Daten Erweiterungen Hilfe

Rol

Das Geheimnis, wie dich deine ideale Kundin auf Social Media findet und du 10x soviel verkaufst il Social Mec

Verkaufen mit Uberzeugung und Bestandigkeit & & ¥ S Angebote
Wie sich jeden Tag sichtbar sein auf -ial Media endlich natlrlich und leicht anfihit »
Wie du skalierbare Angebote fiir einen ma n Umsatzanstieg ein

Erwarte nichls — ernte a So schaffst du Raum, um deine Programme IMMER erfolgreich zu
verkaufen .‘

al Media T raining,

altung und den perfekten Upsell
rbung deinem Signature Programm & Luxusmarken-Aufbau
Produktentwicklung T %

du Dynamik und Dringlichkeit erschaffst bei Online Kursen oder Programmen, die man
jederzeit buchen kann. f

Wie du dein 1:1 Coaching ausverkaufst »

10 einfache Wege, um jeden Ta z natin
und deinen An oten die Aufmerksamkeit
e Uberzeugun;
eren &
wichtigsten Business Modelle im Vergleich
r r

Masterclas die dir Millionen einbringen

3-Tages-Framework, das verkauft, deine Audience von lauwarm zu heil umwandelt und dich als
Expertin positioniert 44

rum es bei einem Millionen Euro Branding wirklich geht ﬂ Teill 1 von 2 authority brand ™
forum e bel einem Millionen Euro Branding wirklich geht u Teil 2 w

h ausverkaufen
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FORTUNA

>A
16:34

Training 70 - 6-stellige Kontoeingange in den
nachsten 30 Tagen *,

FORTUNA

In diesem Audio Training erwarten dich

@ Der glasklare Fokus und was es braucht, um in
den nachsten 30 Tagen 6-stellige Betrage zu
empfangen

@ RIESIGE Messaging Shifts

%' RIESIGIE Movement Shifts

11:39

S>A

Training 125 - Der wahre Grund, warum deine
Geldkreation stockt ¢

D .

® 241 bearbeitet 12:03

‘0 WY ME\‘ 7 Kommentare >
FORTUNA FORTUNA
3A
_)A 12:46
15:02 Training 235 - Der Grund, warum deine ideale
Kundin noch heute kaufen sollte &
Training 244 - Dein grof3tes 1:1 Premium
P kauf ht ! In diesem Audiotraining erfahrst du:
rogramm verkauten gent so.. @ Wie du ganz natiirlich Dringlichkeit kreierst
» v Warum Premium Buyer keine
‘ 3 ® 127 11:20 Einwandbehandlung brauchen
¥ Warum du die BESTE bist, in dem was du tust
(O Kommentar hinterlassen > ®
o ‘ 2 A‘ : © 135 09:50
(O Kommentar hinterlassen >
FORTUNA
. A
9A B8:07

10:35

Training 150 - Wie du deine energetische
Kapazitat von 50 auf 200 Neukundinnen erweiterst

it

Let's create some magic . *

D -

Q Kommentar hinterlassen >

€ 210 bearbeitet 17:54

Training 147 - Konkrete Anleitung fiir autoritaren
Content

Du mochtest mehr Fokus auf Brand Building
Du wiinscht dir mehr Speed in den
Kaufentscheidungen

Du willst schneller Umsatz aufbauen

Dann erwarten dich in diesem Audio Training 5
essentielle Punkte, die es flr autoritaren Content
unbedingt braucht !

D -

(D Kommentar hinterlassen >

© 236 08:55

FORTUNA

2>A
15:03

Training 141 - Wie ich tagliche Sales in meinem
Business sicherstelle ":’\

In diesem Audio Training teile ich ganz konkret mit
dir, wie ich diesen Monat strategisch ausrichte,
damit tdgliche Sales moglich sind.

Es ist auch eine riesen Einladung deine Kapazitat
Zu erweitern.

o ) 232 bearbeitet 09:36

(D Kommentar hinterlassen >

FORTUNA

A
14:31

Training 232 - Einblicke in meinen Alltag als CEQ,
meine To Do's und wie ich strategisch plane.

- @

(O Kommentar hinterlassen >

© 124 bearbeitet 10:09

FORTUNA

A
15:13

Training 107 - Die eine Sache, die du bei deiner
idealen Kundin tbersiehst... &

... die sich auch unmittelbar auf deinen Auftritt,
deine Message, dein Branding und deine Autoritat

auswirkt.

o ‘ 3 ‘ ! > 221 bearbeitet 14:55
Q Kommentar hinterlassen >
FORTUNA

. 11:26

Training 240 - Tu das, damit 100K Cash Monate

dein neues Normal werden

D

() Kommentar hinterlassen

FORTUNA
>A

24:12

Training 78 - Die exakte Anleitung um mehr
Follower und Story Views aufzubauen bei
Instagram @&

FORTUNA

>A
11:48

Training 129 - GELD SPEED CREATION 3¢ ;# .#

o
*
3 3 2
o H & &> 241 bearbeitet 18:32
'3 Fr
0’ » 5 Kommentare >

FORTUNA
SA

14:36

Training 230 - Das BESTE Framework fur den
Hauptbewerbungstext aller deiner zukunftiger
Masterclasses und Programme & & @& @&

FORTUNA

S>A
16:43

Training 163 - Warum ich einem der groften
Impulse im Business nicht gefolgt bin und warum
es die beste Entscheidung Gberhaupt war ‘

(D Kommentar hinterlassen >

© 135 11:35

>

© 170 bearbeitet 14:37




FORTUNA Live Experience

Jede Woche neue Audiotrainings WAS? - 2-3x pro Woche ein neues

(Im Wert von 2.700€) Audiotraining

> Neue Perspektiven, zusatzliche Strategien,
aktuelle Impulse

> Die Bibliothek wachst mit dir

> Diese Live Experience lauft ongoing

WARUM? > Premium Kundinnen lieben es up
to date zu sein

> 2-3X pro Woche = standig neuer Value, ohne
dass sie aktiv danach fragen mussen und
trotzdem in den Alltag integrierbar (keine
Uberforderung)

i\l )10 EXP

MIT SELFMADE MILEIONARIN UNDSE! S MENTORIN CHIARA DI GIUSTO




21:44 ©® all = @

(@  FORTUNA -Live Audio Exper... 9

Angeheftete Nachricht

Willkommen in der magischen FORTUNA Live Aud... X

FORTUMNA - Live Audio Experience

>

Training 2 - Aus der linearen Kreation aussteigen,
Kontrolle loslassen und unendliche Maglichkeiten
einladen §-4

JStimmt das wirklich?”
LStimmt das wirklich?"
JStimmt das wirklich?"”

B 43 #
e

6. Oktober 2025

FORTUNA - Live Audio Experience

N

Training 3 - Realistische Funnel Rechnung: Leads,
Conversion & Break-Even

In diesem Audio-Training erklarst du Schritt fur
Schritt:

¥ Wie du mit einer simplen Rechnung (Adspend
vs. Leads vs. Verkaufe) die Wirtschaftlichkeit
deines Funnels einschatzen kannst.

¥ Conversion-Rates im echten Leben: Warum
man konservativ mit 2-3 % rechnen sollte und
wann 5-10 % maglich sind.

P ey~ o

21:40©® all T @

<@  FORTUNA - Live Audio Exper.. Q

Angeheftete Nachricht

Willkommen in der magischen FORTUNA Live Aud... X

14. Oktober 2025

FORTUMA - Live Audio Experience

>

Training 5 - Warum mein Karrussel Beitrag viral
ging ¥
55 4 'y

6. November 2025

FORTUNA - Live Audio Experience

>

Training 6 - So machen authority brands™ ihre
Einwandbehandlung @& & &

¥

10. November 2025

FORTUNA - Live Audio Experience

>

Training 7 - WICHTIGER MESSAGING SHIFT!
Uberpriife den Ich und Du Anteil in deinem Feed.

Reflektionsfragen fur Chat GPT:

@

Aus der linearen Kreation
aussteigen und Kontrolle loslassen

Warum mein Karussell Beitrag
viral ging

So machen authority brands™
ihre Einwandbehandlung

WICHTIGER MESSAGING SHIFT

Realistische Funnel Rechnung:
Leads, Conversion & Break Even




3. UNLIMITIERTER ZUGANG ZU ALLEN
BESTEHENDEN PROGRAMMEN

Signature Kurse (Im Wert von 5.000€)

WAS?
> Die DNA des Reichtums (2.500€): Geld empfangen, halten und vermehren - proven seit 2022
> authority speaks™ (1.111€): Mein personliches Messaging System, inkl. Vorlagen und Frameworks
> Candy Launch (997€): Meine 3-Schritte-Anleitung fur 5- und 6-stellige Launches (ohne Ads)
> ICONIC (1.111€): Wie du zur |kone einer deiner Branche wirst

WARUM? > Verschiedene Phasen brauchen verschiedene Trainings
Wie macht es das Programm skalierbar?

> Self-Study + Support in Telegram Kanal fur Ruckfragen
» Hoher Value Stack (5.000€)
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3. UNLIMITIERTER ZUGANG ZU ALLEN
BESTEHENDEN PROGRAMMEN

Masterclasses & Experiences (Im Wert von uber 3.800€)

WAS?
s> Uber 20 Masterclasses zu: Membership Modelle, Premium Pricing, E-Mail Marketing, authority brand™,
wiederkehrende Einnahmen, Branding Photoshoot Guide, und viele mehr

WARUM? > Tiefe Dives in spezifische Themen
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4. AUTOMATISCHER ZUGANG ZU
ALLEN NEUEN
PROGRAMMEN & MASTERCLASSES

WAS?
Jedes Mal, wenn ich ein neues Programm, eine Masterclass

oder eine Experience wahrend der Membership kreiere, bist 6, S S W

MONATLICH MIT 5-10 PREMIUM KUNDINNEN

d U a utomatisch da bel FULLST UND DIR PLANBARE UND VERLASSLICHE

WIEDERKEHRENDE EINNAHMEN AUFBAUST.
MIT CHIARA DI GIUSTO

WARUM? -5 Premium Kundinnen wollen immer auf dem
neuesten Stand sein und alles in deiner Welt konsumieren

> "Ich bin immer dabei" = FOMO Schutz
> "Andere mussen extra buchen, ich nicht" = VIP Gefuhl
> Ongoing Value




Das ist der Unterschied zwischen einem "guten Programm" und
ceinem "unwiderstehlichen Programm":

> Der Wert liegt bei knapp 30.000€ (wenn sie die Inhalte einzeln kaufen wurden) - die
Investition ist ein Bruchtell
> Gutes Programm: "Hier sind die Module, viel Erfolg"
> Unwiderstehliches Programm: "Hier ist alles, was ich habe + alles, was noch kommt +
Lifetime Zugang + personlicher Support”

Das bringt Menschen dazu, auch ohne Launch JETZT zu buchen.




Das nimmst du aus Tag 2 mit:

v/ Du verstehst den Unterschied zwischen Evergreen
Programm und Evergreen Cashflow

v Du kennst die Psychologie hinter verschiedenen
Preispunkten (2K, 5K, 10K, 20K+)

v Du weil3t, welche Commitment Lange (3, 6 oder 12
Monate) fur dein Programm richtig ist

v Du kennst die Vor- & Nachteile von Membership vs.
Gruppenprogramm

v/ DU hast die Rechnung gesehen: Was 5
Kundinnen/Monat wirklich bedeuten

v/ Du weil3t, warum organischer Aufbau vor Ads
kommt

v/ DU hast gesehen, wie the Society aufgebaut ist und
warum jedes Element skalierbar ist:

Support & Mentoring (Q&As + Telegram + 1:1
Kick Off Call)

FORTUNA (250+ Audios + 2-3 neue/Woche)
e Alle Signature Kurse & Masterclasses

e Automatischer Zugang zu neuen Inhalten

v/ Du verstehst, wie du ein Programm designst,
das DEINE Freiheit UND die Freiheit deiner
Premium Kundinnen respektiert

Morgen geht es weiter mit Tag 3 - The
Authority Shift

Du welf3t jetzt was ein skalierbares Programm
ausmacht. Aber wie erreichst du organisch
genug der RICHTIGEN Menschen, um es
monatlich mit 5-10 Premium Kundinnen zu
fullen?




